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Cómo validar una idea de
SaaS en 48 horas sin gastar
dinero
Validar una idea de SaaS es responder si hay suficientes personas dispuestas

a pagar por resolver un problema, y no debería tardar más de un fin de

semana. El método: cuatro bloques de doce horas —investigación del nicho y

cinco conversaciones, landing con propuesta de valor, prototipo funcional

mínimo construido con apoyo de IA y despliegue con medición de registros,

uso y feedback— y tres umbrales de decisión: luz verde, pivotar o matar la

idea.
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El framework: 48 horas divididas en 4 bloques

Validar no es construir el producto completo. Es responder una pregunta: "Hay

suficientes personas dispuestas a pagar por resolver este problema?" Si la respuesta

es si, construyes. Si es no, pivotas. Pero nunca deberías tardar más de un fin de

semana en saberlo.

El framework tiene 4 bloques de 12 horas (sábado mañana, sábado tarde, domingo

mañana, domingo tarde).

Bloque 1 (sábado AM): Investigación y definición del problema

Las primeras 12 horas son solo investigación. Nada de código, nada de diseño. Solo

entender el problema:

Define el nicho en una frase: "Abogados en México que necesitan buscar

legislación federal rápidamente." Si necesitas un parrafo para explicar tu nicho, es

demasiado amplio.

Busca competencia existente: Google, Product Hunt, G2, Capterra. Si hay

competencia, eso es bueno — valida que el problema existe. Si no hay

competencia, preguntate por que.

Habla con 5 personas del nicho: LinkedIn, grupos de WhatsApp, foros. No les

vendas nada — preguntales como resuelven el problema hoy y cuanto les cuesta

(en tiempo o dinero).

Calcula el TAM básico: Cuantas personas tienen este problema en tu mercado

objetivo? Cuanto pagarían mensualmente? Multiplica. Si el resultado es menor a

$50,000 USD anuales, probablemente no vale la pena.



Bloque 2 (sábado PM): Landing page y propuesta de valor

Con la investigación hecha, construye una landing page. No necesitas código — pero

en Innova y Cree preferimos hacerlas en HTML porque el control es total y Google las

indexa mejor.

La landing debe tener:

Headline que describa el beneficio: No "Plataforma de IA para abogados" sino

"Analiza toda la legislación mexicana en segundos, con cada cita verificada contra

la fuente."

3 features principales: Las que resuelven el dolor más agudo. Nada más.

Prueba social básica: Puede ser data del mercado, un testimonio de las 5

personas con las que hablaste, o resultados de tu investigación.

CTA claro: "Acceder gratis" o "Unirme a la lista de espera". El objetivo es capturar

emails de personas interesadas.

Bloque 3 (domingo AM): Prototipo funcional mínimo

Aquí es donde la IA cambia todo. En 12 horas, con IA como apoyo de tu equipo

técnico, puedes tener:

Un backend básico: API con autenticación, 2-3 endpoints que hagan la

funcionalidad core. Node.js + PostgreSQL toma menos de 2 horas con IA.

Un frontend funcional: No necesita ser bonito, necesita funcionar. Dashboard con

la feature principal visible y usable.

Un agente de IA básico: Si tu producto usa IA, un chat o endpoint que demuestre

la capacidad real. No mockups — funcionalidad real con datos reales.

En Innova y Cree, cada producto empezó exactamente así. factoIA, por ejemplo, paso

de idea a prototipo funcional con chat de IA, motor de nomina y 4 empresas demo en
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menos de 24 horas.

Bloque 4 (domingo PM): Deploy y prueba de mercado

Las últimas 12 horas son para poner el producto en internet y empezar a medir:

Deploy gratis: Railway, Render, o tu propio servidor si lo tienes. Dominio temporal

si no quieres comprar uno todavía.

Comparte con las 5 personas: Las mismas con las que hablaste el sábado. Pideles

que lo prueben y den feedback honesto.

Publica en redes: LinkedIn, Twitter, grupos de WhatsApp del nicho. No vendas —

muestra lo que construiste y pide opiniones.

Mide 3 cosas: Registros (gente que se inscribió), uso (gente que realmente uso la

feature core), y feedback cualitativo (que les pareció, que falta).

Que significa "validado": los números que importan

Después de 48 horas, deberías tener datos para decidir:

Luz verde: 10+ registros orgánicos, 3+ personas que usaron la feature core, 1+

persona que dijo "cuando podemos pagar por esto?"

Pivotar: Registros pero nadie uso el producto. El problema existe pero tu solución

no es la correcta. Ajusta la propuesta.

Matar: 0 registros, 0 interés, feedback negativo. No hay mercado o no encontraste

la audiencia correcta. Siguiente idea.

En nuestra experiencia, 3 de cada 5 ideas pasan a luz verde si la investigación del

Bloque 1 fue honesta. La clave es no enamorarse de la idea antes de validarla.



Herramientas gratuitas que usamos

IA para código: Claude, el mismo que usamos para construir todos nuestros

productos

Base de datos: PostgreSQL (gratis, open source)

Imágenes: Pexels API (gratis, sin atribución requerida)

SEO básico: Google Search Console (gratis)

Analytics: Plausible o simplemente logs del servidor

Deploy: Si tienes servidor propio, sin costo adicional; si no, el nivel gratuito de

Railway

"Las ideas no valen nada. La ejecución vale algo. Pero la validación vale todo — porque
te dice si debes ejecutar o no."

Puntos clave

Validar no es construir el producto completo: es medir si alguien pagaría por

resolver el problema.

01

Bloque 1 sin código: nicho en una frase, competencia, cinco conversaciones y un

TAM básico.

02

Un prototipo funcional con datos reales en doce horas es posible con IA como

apoyo del equipo técnico.

03

Luz verde: 10+ registros orgánicos, 3+ usuarios de la función principal y alguien que

pregunta cuándo puede pagar.

04
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